
 JA SER EMPRENDEDOR 
Un Programa de Impulsa 

A través del desarrollo de los componentes esenciales de un plan de negocios, JA Ser 
Emprendedor reta a los estudiantes a iniciar una aventura emprendedora a temprana 
edad.  
Recomendado para estudiantes de nivel medio superior. 
 
Sesión 1    Introducción al Emprendedurismo.  
Los estudiantes son introducidos a los elementos del inicio exitoso de una empresa, 
mitos y realidades sobre los emprendedores y el desarrollo de productos.  

 
Sesión 2    ¿Cuál es mi Negocio?  
Los estudiantes continúan desarrollando su idea de producto o servicio analizando varias 
fuentes de negocios emprendedores exitosos, culminando con la selección de su 
producto o servicio como la base para su plan de negocios.  

  
Sesión 3    ¿Quién es mi Cliente?  
Los estudiantes examinan cómo las necesidades de los mercados y los grupos 
demográficos contribuyen a un negocio emprendedor exitoso.  

 
Sesión 4    ¿Cuál es mi Ventaja? 
Los estudiantes examinan cómo las necesidades de los mercados y los grupos 
demográficos contribuyen a un negocio emprendedor exitoso.  

 
Sesión 5    Ventajas Competitivas.  
Los estudiantes aplican ventajas competitivas a negocios emprendedores.  

 
Sesión 6    La Ética es Buena para los Negocios.  
Los estudiantes aprenden a anticipar dilemas éticos y considerar las consecuencias de 
tomar decisiones éticas de negocios.  

 
Sesión 7    El Plan de Negocios.  
Los estudiantes aplican los seis elementos del arranque exitoso para sus productos y 
servicios.  

JA Ser Emprendedor contribuye al aprendizaje de los estudiantes en los siguientes 
conceptos y habilidades 

  
Conceptos— Publicidad, Plan de negocios, Ventajas competitivas, Cliente, Grupos 
demográficos, Emprendedor, Espíritu emprendedor, Dilema ético, Ética, Financiamiento, 
Franquicias, Consecuencias de largo y corto plazo, Administración, Mercado, 
Necesidades del mercado, Mercadotecnia, Negocio sin fines de lucro, Producto, 
Desarrollo del producto, Utilidad, Emprendedor social, Responsabilidad social, Personas 
involucradas, Votar 

Habilidades— Análisis de información, Planeación de negocios, Categorización de 
información, Toma de decisiones, Evaluación de alternativas, Expresión de varios puntos 
de vista, Presentación gráfica, Comunicación oral y escrita, Presentación de información, 
Lectura de comprensión, Evaluando consecuencias, Trabajo en grupos, Trabajo en pares. 


